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НОВЫЙ ФОРМАТ ФРАНЧАЙЗИНГА «ПРОДУКТОВАЯ КОРЗИНКА»
Первый магазин на принципах франчайзинга «Продуктовая Корзинка» открылся в городе Харьков 8 июня 2010г.

Формат магазина «Продуктовая Корзинка» - удобный минимаркет  для ежедневных покупок, площадью 50 кв. м с ассортиментом товара в 700 позиций. С отдельным залом, площадью 40 кв. м, где представлено живое пиво, широкий ассортимент рыбной продукции и куры гриль собственного производства.

Компания «Торговая Сеть «Добрый Купец» рассматривает франчайзинг как одну из стратегий развития рынка. 

ДЛЯ ОТКРЫТИЯ МАГАЗИНА необходимо помещение площадью  50 – 60 кв. м с подписанным  договором аренды (если площадь помещения свыше 60 кв. м, то обязательным условием является отведение отдельного зала, площадью до 40 кв. м, для установки живого пива от Компании «Торговая Сеть «Добрый Купец»). 

Оформление фасада и торгового оборудования согласно стандартам магазина «Продуктовая Корзинка» берет на себя франчайзи, ориентировочная стоимость которого 

20 000 долларов. 

Премия франчайзеру 10 000 грн. за открытие одной торговой точки.

ОБУЧЕНИЕ ПЕРСОНАЛА ФРАНЧАЙЗИ

Тренинг-менеджеры обеспечивают обучение персонала для магазина франчайзи на базе собственного учебного центра в Харькове. 

Стоимость обучения линейного персонала 100 грн./день, директора – 200 грн./день.

ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ МЕРОПРИЯТИЯ ДЛЯ ПОДДЕРЖКИ И РАЗВИТИЯ НОВОЙ ТОРГОВОЙ ТОЧКИ
 
Компания «Торговая Сеть «Добрый Купец»  предлагает кураторство, стоимость которого 2000 грн./месяц. Сюда входит сопровождение IT  специалистами, бухгалтерская и юридическая поддержка, а также контроль и управление торговыми процессами со стороны супервайзеров.

КОНКУРЕНТНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА ДЛЯ ФРАНЧАЙЗИ ПРИ ОТКРЫТИИ НОВОЙ ТОРГОВОЙ ТОЧКИ «ПРОДУКТОВАЯ КОРЗИНКА»
 
Приобретая франшизу, франчайзи получает ежедневные поставки свежей продукции, предоставление товара на условиях реализации по цене дистрибутора, дисконт от продаж. 

 Проводятся регулярные рекламные акции, направленные на стимулирование спроса, предоставляя франчайзи бесплатные POS материалы.

Компания «Торговая Сеть «Добрый Купец»  готова оказать содействие в кредитовании франчайзи под торговую точку на покупку оборудования.

  
Для  Компании «Торговая Сеть «Добрый Купец»  франчайзинг — это процесс постоянного взаимодействия с партнерами. 

В планах Компании «Торговая Сеть «Добрый Купец»  развивать франчайзи в Харькове, предусматривая индивидуальные коммуникации с каждым партнером сети.

